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Skanemejerier gar in som deligare till Ostgota Mjolk. Aterstaende aktier &gs liksom tidigare
av de sju gardar som startade féretaget. Med det utvidgade dgandet skapas foérutsattning-
ar for att i snabbare takt méta efterfragan av ett breddat produktsortiment — och skapa
nya lokala produkter och férbattringar fér bade handlare och konsumenter.

Som ett litet bolag, dar verksamheten dgs av de anslutna gardarna, har vi haft begran-
sade resurser. Personellt for att mjélkbonderna har gardarna att skéta. Och ekonomiskt
just for att vi dr just sma. Sa tankarna pa att 6ppna for ytterligare en dgare har funnits
lange.

Men inte till vilket pris som helst. Nar vi startade Ostgota Mjolk, var det for att erbjuda
Ostgodtarna ett eget lokalt alternativ. Och en ny &gare skulle inte f& andra pa den ambitionen,

sager Magnus Palmgérd, VD pé Ostgéta Mjolk.

OSTEN FORDE OSS SAMMAN
Sa kom vi i kontakt med Skanemejerier i samband med att vi tog fram var forsta ost,
Ostgéta Herrgard, fortsatter Magnus Palmgard. De var de enda som kunde hélla den
Ostgotska mjolken atskild fran annan. Men viktigare anda, vi upptéckte hur val vi fungerar
tillsammans, hur samstdmmiga vara visioner &r.

Skanemejerier &r visserligen betydligt mycket stérre &n vi. Men mjolken ar lika lokal,
hamtad fran skanska gardar. Och att de tar ansvar for det lokala dven utanfér Skane
bevisar de med Smalandsmjolk, som &r mjolk fran smaldndska gardar. S& nar Skanemejerier
kom med en propa om att képa delar av Ostgota Mjolk kandes det som att det var just

den partner vi behdver.

SKANEMEJERIER KOPER EN STOR POST
Nu &r afféren i hamn, konstaterar Clas-Géran Osterlund, ordférande i Ostgéta Mjolk.
Sk&nemejerier kdper majoriteten av Ostgdta Mjolk. Det kan tyckas mycket, men att
leda och utveckla féretaget har aldrig varit de gamla &garnas huvuduppgift. Den ar férutom
gdrdarna att utveckla mjélkmarknaden for bade konsument och producent sa att bada far
okade valméjligheter. Eller mer rakt pa sak att bryta det cementerade mjolkmonopolet
som har funnits under lang tid. Darfor ser vi bara positivt pa det nya dgandet. Och att

dgarandelen blev sa stor, ser vi som ett bevis pa att Skdnemejerier &r beredda att satsa.

forts. —



BRYTA MONOPOLET

Jag héller helt med Clas-Goran, séger Bjorn Sederblad, VD pa Skanemejerier. Bade nar det
galler var samsyn och behovet av att bryta monopolet med den anonymitet det skapar.
Vi tycker att det ar pa tiden att bonden far ett ansikte och att mjolken i férpackningarna
kan spdras till de gardar den kommer ifrén. Sa &r det i Skane, i Smaland — och Ostergétland.

Genom att vi tydliggdr narheten till mjélkgardarna, &r var férhoppning att den lokal-
producerade svenska mjolken ska fa ett hogre vérde hos konsumenter. Och att mjolk-
bonderna ska fa nagra 6ren mer per liter som kompensation for det harda arbete de

lagger ner, fortsatter Bjorn Sederblad.

STARKARE, MEN LIKA LOKALA
Med den forstarkning som deldgarskapet innebér, ser vi fram emot att bade bredda och
férdjupa verksamheten. Savél handel som konsument vill ha alternativ i mejerihyllan, och
kraven pa bade produkter och producenter okar.
Nu kommer vi kunna arbeta med att bli annu snabbare, battre och smartare i alla delar
av var process. Hantering, transporter, lanseringar, kommunikation med konsumenterna;
i alla led bidrar Skanemejerier med styrka och erfarenhet. T ex kan vi nu planera for ett

eget mejeri, for att komma dnnu narmare vara kunder, avslutar Magnus Palmgard.

FOR MER INFORMATION, VANLIGEN KONTAKTA
Claes Géran Osterlund, styrelseordférande, Ostgoéta Mjolk AB, telefon 0705-72 87 86.
Bjorn Sederblad, VD Skanemejerier, telefon 040-313926
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